@ SKAB ET UDGANGSPUNKT FOR DIN MARKEDSFORING
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MISSION
Hvad er vores
bherettigelse?

UDFORDRINGER
Hvad er vores problemer
og behov?
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VARDITILBUD
Hvorfor skal kunden
valge os og ikke andre?

LOSNINGER
Hvad kan vi ggre
fremadrettet?
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MALSATNING
Hvad vil vi opna med
vores markedsfgring?

PLATFORME
Hvilke kanaler og
varktgjer vil vi bruge?

MALGRUPPER
>e Hvordan ser vores kunder
ud, og hvor er de?

EKSEKVERING
Hvordan gennemforer og
maler vi aktiviteterne?



LOF




